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proyectos que aporten a su crecimiento.

Informacién contraparte Servicio: Servicio de Cooperacion Técnica (SERCOTEC)
operativa de la formulacién - -
del Programa Unidad responsable de la formulacion del _ _

Programa: Gerenciade Desarrollo Empresarial

Nombre responsable de la formulacion del

Programa: Marcelo Dussert CH.

Cargo: Gerente de Desarrollo Empresarial

Teléfono del contacto: 224818500

Email de contacto: marcel o.dussert@sercotec.cl

Informacion contraparte del Nombre: Pablo Morris

programa : . , , —
Cargo: Profesional Unidad de Estrategia I nstitucional
Teléfono del contacto: 224818500

Email de contacto: pablo.morris@sercotec.cl

Informacion contraparte Nombre: Algjandra Mewes

DIPRES - -
Email de contacto: amm@dipres.cl

Eje de accion del Programa

Ambito de accién del
Programa

Crecimiento

Fomento productivo




Asociar € programa con los
objetivos ingtitucionales (A1).

Si el Programa cuenta con
informacion para la ciudadania
o usuariosinforme el/los links.
(Sitio web, portal de
informacion y postulacion,
entre otros).

(500 caracteres)

Sefiale el afio de inicio de
ejecucion del disefio
reformulado.

Descripcion

Lograr que una mayor cantidad de mipesy cooperativas incorporen practicas sustentables en
sus negocios migrando hacia un modelo circular de desarrollo productivo

www.sercotec.cl

2014




Sefiale el principal problema
publico que el Programa
abordara, identificando la
poblacion afectada. (500
caracteres)

Presente el diagndstico del
problema sefialado
anteriormente y datos
cuantitativos que evidencien
su vigenciaen la actualidad,
dimensionando la brecha
generada por dicho problema.
(2.500 caracteres)

Sefiale la fuente de dicha
informacion (encuestas,
referencias bibliograficas, etc.)
entregando €l respectivo link
para acceder a ésta. (1.000
caracteres)

(El programa tiene un mandato
por Ley a ser gjecutado y/o
corresponde a una funcion
relevante definida en marco
legal institucional ?

Seccion 2: Diagnostico

Mipes (micro y pequefias empresas segun SII) presentan dificultades para crecer
econdmicamente.

Se entendera por dificultades para crecer economicamente a las brechas y barreras que
enfrentan las Mipes para llevar a cabo mejoras en sus negocios gque les permitan aumentar las
ventas.

Las micro y pequefias empresas (Mipes), definidas por el SII como aquellas con ventas entre 0
y 25.000 UF anuales, enfrentan dificultades para crecer economicamente, entendiendo esto
como las brechas y barreras que enfrentan para llevar a cabo mejoras en sus negocios que les
permitan aumentar las ventas. Estas dificultades se explican principal mente por dos factores:
la limitada disponibilidad de financiamiento y el bajo acceso a herramientas de gestion
empresarial. De acuerdo con la Encuesta de Microemprendimiento EME-7 (2022), dentro de
las dos principal es limitantes que declaran las microempresas formal es para su crecimiento se
encuentra la falta de financiamiento (20,9%). Segun el Banco Central (2021), solo el 34% de
las microempresas y el 53% de las pequeias acceden a financiamiento, mientras que el 25,2%
indica que la falta de financiamiento restringe su capacidad de inversion en tecnologia,
afectando directamente su crecimiento. Por otro lado, apenas €l 8,5% de las microempresasy
el 15,8% de las pequefias han accedido a asesoria o asistencia técnica en los ultimos dos afios,
muy por debajo del 44,4% de las medianas y €l 60% de las grandes empresas (ELE, 2023), 1o
que revela una importante brecha en el acceso a servicios de apoyo para mejorar la gestion
empresarial. A lo anterior se suma que, cada vez con mayor importancia, la escasa inversion
en incorporacion de practicas sostenibles para el crecimiento. Aunque diversos estudios
sefialan que las pymes que invierten al menos un 1% de sus ventas en eficiencia de recursos
tienen entre 13% y 18% mas probabilidades de aumentar sus ventas (Ozbugday et al., 2020),
en Chile las Mipes no registran gastos en proteccion ambiental, a diferencia del 3-4% de las
medianas y el 12-15% de las grandes empresas (ELE-7). Esto representa una pérdida de
oportunidad, considerando que entre un 50% y un 70% de los consumidores | atinoamericanos
estd dispuesto a pagar mas por productos y servicios sustentables, segiin un estudio regional de
BCG (2022). La convergencia de estas brechas —financiamiento y, gestion empresarial—, en
conjunto con la baja incorporacion de practicas sostenibles, limita la capacidad de las Mipes
para adaptarse a los desafios actuales y acceder a oportunidades de mercado, manteniéndolas
en una posicion de bajo crecimiento, escasa competitividad y baja participacioén en el mercado.

Servicio de Impuestos Internos. Estadisticas de empresas:
https.//www.sii.cl/sobre_el_sii/estadisticas_de_empresas.html INE, resultados encuesta EME
7,2023:

https://www.economia.gob.cl/wp-content/upl oads/2023/06/si ntesi s-de-resul tados-eme-vii . pdf
https://www.sciencedirect.com/science/article/pii/S0959652619346943via%3Dihub
https://www.bcg.com/publications/2022/sustentabili dad-en-las-empresas-como-oportuni dad-
de-negocio

Informe de resultados: Séptima Encuesta Longitudinal de Empresas (2024)
https://www.economia.gob.cl/wp-content/uploads/2024/12/informe-de-resul tados-el e7-

final .pdf




Si larespuesta anterior es si,
preciselaLey. (1.000
caracteres)

(El programa cuenta con un
mandato y monto definido por

Ley?

Si larespuesta anterior es si,
preciselaLey. (1.000
caracteres)

(El problema afecta de modo
particular aaguno de los
siguientes grupos de poblacion:
mujeres, pueblos indigenas,
personas en situaciéon de
discapacidad, personas en
situacion de dependencia o
condicién migratoria? (1.000
caracteres)

Mas alla del mandato legal,
explique por qué, desde el
punto de vista de las politicas
publicas, el Servicio debe
participar en la solucion de
este problema (prioridad
gubernamental, justificacion de
politica publica, etc.). (1.000
caracteres)

Seleccione los ODS con los
que sevincula el programa
actualmente. OBJETIVOS DE

DESARROLLO
SOSTENIBLE

DE LA AGENDA 2030
(ODS):

Conjunto de objetivos globales
adoptados por las Naciones
Unidas en al afio 2015 como
un llamado universal para
erradicar la pobreza, proteger
el planetay asegurar la
prosperidad como parte de
una nueva agenda de
desarrollo sostenible (ONU,

Sercotec es una corporacion de derecho privado, con personalidad juridica desde el afio 1955,
en su art.3 de su estatuto establece las funciones y su relacion con el sector artesanal y la
pequeiia industria. Asimismo, en la Ley N° 20.416 se fijan normas para las empresas de menor
tamafio del Ministerio de Economia y establece en su art.3 el rol de los servicios relacionados
o dependientes en relacion con el fomento productivo.

No

No

La actual politica de fomento a las Empresas de Menor Tamaiio tiene su foco en el aumento de
la productividad de las micro, pequeiias y medianas empresas del pais, para que puedan
innovar, crecer, e internacionalizarse, y en consecuencia generar mayores ingresos, mejores
empleos y mas oportunidades para las personas que viven en Chile.

Por otro lado, el Programa Crece, se enmarca en la linea del Programa de Mejoramiento de la
Competitividad de Sercotec, tiene un Reglamento que establece su alcance respecto a:
Entidades participantes, Objetivo, Beneficiarios, Qué financia, Etapas, Costos asociados, Entre
otros actos administrativos afines.

1 Fin delapobreza: No

2 Hambre cero: No

3 Salud y bienestar: No

4 Educacion de calidad: No

5 Igualdad de género: Si

6 Agualimpiay saneamiento: Si

7 Energia asequible y no contaminante: Si

8 Trabajo decente y crecimiento econémico: Si

9 Industria, innovacion e infraestructura: Si

10 Reduccidn de las desigualdades: Si

11 Ciudades y comunidades sostenibles: No

12 Produccion y consumo responsables: NO

13 Acciodn por el clima: No

14 Vida submarina No

15 Vidade ecosistemas terrestres. No

16 Paz, justicia e instituciones solidas: No




2022).

Identifique las principales
causas del problema,
explicando brevemente las
razones gue llevan a concluir
la existencia de un vinculo con
el problema principal. Presente
datos cuantitativos que avalen
la existencia de este vinculo,
identificando lafuente

|17 Alianzas paralograr los objetivos: No

Causa
(150 caracteres)

Respalde el vinculo con el problema con
datos cuantitativos que avalen la relacion
con &l mismo (1.000 car acter es)

Mipes presentan bajo acceso a financiamiento
para la inversion lo cual limita su crecimiento.

Si bien no existen datos recientes, hay pleno
consenso en que el acceso a financiamiento de
inversion es una de las principales barreras que
enfrentan los micro y pequefios empresarios
para desarrollar sus negociosy crecer
econdmicamente aumentando sus ventas.

Un estudio efectuado por Sercotec, con
informacion de SII, establecié que luego de un
afio, los/as beneficiarios del programa Crece
2023 presentaron un aumento de ventas de mas
de 7 puntos porcentual es respecto alos
postulantes no beneficiarios del mismo afio.
Por otra parte, un estudio realizado por
CORFO en 2014 evalu¢ el impacto del
programa Capital Semilla en proyectos
postulados entre 2008 y 2012. Segun éste, las
empresas que recibieron el subsidio tenian una
probabilidad 9,5 puntos porcentuales mayor de
comenzar a vender. Ademads, las empresas
creadas y subsidiadas mostraron una
probabilidad 17% mayor de tener un
crecimiento significativo en ventasy un efecto
similar en la supervivenciaempresarial.

Bajo conocimiento en gestion empresarial
(conocimientos y habilidades en areas clave
paraoperar y hacer crecer un
negocio).crecimiento.

Segiin EME-7, 2022, un 75% de las empresas
no cuentan con formacién en gestion
empresarial. La gestion empresarial
corresponde a conjunto de capacidades y
conocimientos que permiten planificar,
organizar, dirigir y controlar eficientemente
los recursos y procesos de una empresa,
incluyendo areas como finanzas, marketing,
operacion y recursos humanos, y que se
adquieren a través de la asistencia técnica.

El mayor conocimiento en gestion empresarial
contribuye a que las Micro y pequefias
empresas crezcan econdmicamente, por
gemplo,

segun el balance anual 2023 delared de
Centros de Desarrollo de Negocios de
Sercotec, se entregaron herramientas de
gestion empresarial a 33.431 empresas, delas
cuales 8.375 reportaron un aumento en sus
ventas, sumando un incremento total superior a
$73.000 millones. Ademas, estas empresas
generaron 3.659 nuevos empleos en el pais.




Mencione los principales
efectos del problemaen la
poblacion afectada. Presente
datos cuantitativos que avalen
larelevancia del efecto
descrito, identificando la
fuente

Indique concretamente en qué
consiste la reformulacion (ej.:
incorporacion de nuevos
enfoques, incorporacion de
nuevos componentes, cambios
en laestrategiade
intervencion, cambios en los
criterios de focalizacion, etc.).
(2.000 caracteres).

Efecto o consecuencias negativas del problema
en la poblacién afectada (150 caracteres)

Alcance del efecto si no seimplementa
e programay datos cuantitativos que
permitan dimensionar larelevancia
(1.000 car acteres)

Disminucion de la participacion de la Mipe en los
mercados.

Segun datos del Ministerio de Economia
de Chile, si bien las Mipes corresponden
al 98,6% del total de empresas en Chile, y
concentran el 65% del empleo, sus ventas
apenas alcanzan el 12,5% del total de
ventas en Chile (Cardemil Wi, M. (2022).
Las mipymes chilenas en €l 2022 (Serie
Minutas N° 25-22). Biblioteca del
Congreso Nacional de Chile). Segun
datos de SlI, en 2019 |las Mipes aportaron
el 17% del PIB. Cifras mas recientes
(noviembre de 2024) indican que las
Mipes aportan aproximadamente el 13%
del PIB.

Aungque no hay datos especificos
detallados para cada afio entre 2020 y
2024, se puede inferir que su contribucion
a PIB se hamantenido alabgja durante
los ultimos afios.

La reformulacién del programa se debe a que esta objetado técnicamente. Se
actualizan cifras del Diagnéstico y de la identificacion de la Poblacion potencial y

objetivo.

Ademas, se incluye una linea de focalizaciéon que busca implementar practicas
sostenibles en las empresas beneficiarias, ya que esto aumenta su competitividad en

el mercado y su crecimiento econémico.




Seccion 3: Poblacion del Programa

3.1 Caracterizacion de la poblacion

Caracterice la poblacion
potencia que corresponde ala
poblacion que presenta el
problema publico identificado
en el diagnostico. (1.500
caracteres)

Estime la poblacién potencial,
que corresponde a la poblacion
gue presenta el problema
publico identificado en el
diagnostico y su unidad de
medida

Si launidad de medida
corresponde a"unidades’,
precise a qué se refiere con
ello. (50 caracteres)

Sefiale como se estimo
(metodologia) y qué fuentes
de datos se utilizo para
cuantificar la poblacion
potencial. (1.000 caracteres)

Indique si el programa se
define como universal, esto es
que la poblacion objetivo es
igual a la poblacion potencial,
y por ello no aplican criterios
de focalizacion. En otras
palabras, que no existen
restricciones al acceso.

Justifique por qué no aplica
para este programa definir
criterios de focalizacion que
permitan identificar la
poblacién objetivo. (800
caracteres)

La poblacién potencial del programa la conforman micro y pequefas empresas
(Mipes) de Chile con iniciacién de actividades en el Servicio de Impuestos Internos
(St.

Numero |Unidad
1.157.171|empresas

La poblacion potencial la conforman Micro y pequeiias empresas (Mipes) de Chile con
iniciacion de actividades en el Servicio de Impuestos Internos (SII), que segun los registros del
SII al afio 2022 (ultima publicacion) ascienden a 1.157.171,empresas.

No




Caracterice la poblacion
objetivo que corresponde a
aquella parte de la poblacion
potencia que cumple los
criterios de focalizacion.
(1.500 caracteres)

Estime la poblacion objetivo
(aquella parte de la poblacion
potencia que cumple los
criterios de focalizacion
definidos anteriormente).

La poblacién objetivo la conforman micro y pequefias empresas con inicio de actividades ante
SlI con ventas entre 200 y 25.000 UF al afio sin acceso a financiamiento de inversion o
asistencia técnica.

Ademas, que participen de los sectores productivos que historicamente atiende Sercotec, es
decir exceptuando agricultura, electricidad, servicios basicos (luz, agua, gas), construccion,
transporte, educacién, administracion publica, mineria, servicios financieros e inmobiliarios.
También, empresas que en el Test de Preseleccion (requisito para postular) obtienen un
puntgje igual 0 mayor a 75 puntos, ya que éstas presentan habilidades y conocimientos
minimos para llevar a cabo un plan de trabajo. Ademas, las que cumplan con los requisitos de
admisibilidad del programa: sin deudas laborales ni tributarias morosas, sin condenas por
practicas antisindicales, que no figuren en el Registro Nacional de Deudores de Pensiones de
Alimentos (empresas personas haturales), y sin sanciones vigentes ni rendiciones pendientes
por proyectos financiados por Sercotec. Para la linea Crece Sostenible, adicionalmente, las
empresas deben tener la disposicion y compromiso de implementar al menos una practica
sostenible (descarbonizacion de procesos productivos, sistemas de movilidad sostenibles,
mayor eficiencia hidrica o energética, resiliencia ante la crisis climatica o de transicion hacia
la economia circular) durante el programa, lo que les permitiria aumentar sus ventas y su
crecimiento.

Numero

256.948




Definalao lasvariablesy
criterios de focalizacion
utilizados para identificar la
poblacion objetivo, teniendo
presente que al menos uno de
estos criterios de debe permitir
discriminar si la poblacion
efectivamente presenta el
problema principal identificado
en el diagndstico

Sefiale como se estimo
(metodologia) y qué fuentes
de datos se utilizo para
cuantificar la poblacion
objetivo (1.000 caracteres)

El proximo afio, /el Programa
atendera a toda la poblacion
objetivo identificada
anteriormente o solo a una
parte?

Describa la poblacion
beneficiariadel programa
(1.500 caracteres)

Variable Criterio Medio de verificacion
Nivel deventasdela Las empresas deben Informacion de nivel de ventas
empresa presentar ventas entre 200 y |acreditadas ante Sl|

25.000 UF, acreditadas al
afio anterior a la
postulacion.

Sector Productivo.

Corresponde alos microy
pequefios empresarios que
se desempefian en los
sectores econdmicos que
histéricamente ha atendido
SERCOTEC.

Planificacion Operativa Regional en
base a informacion de SII.

Test de Preseleccion

Puntaje igual o mayor a75
puntos en el Test para
postular a programa, que
mide elementos del perfil
del empresario (habilidades
y conocimientos) y del
negocio (variables de
gestion)

Sistema de Postulacion de Sercotec
para €l instrumento Crece (2024)

Requisitos de admisibilidad

Sin deudas |aborales y/o
previsionales, sin deudas
tributarias, no condenados
por practicas antisindicales
y sin deudas por pension
aimenticia

Informacion de deuda fiscal de
TGR. Certificado de antecedentes
laboralesy previsionalesdelaDT y
Sistema de Postulacion de Sercotec,
Registro Nacional de Deudores de
Pension de Alimentos

Practicas sostenibles

Empresas quetienen la
intencion y compromiso de
implementar practicas
sostenibles (definidas en
Bases) en sus negocios.

Proyectos postulados en plataforma
de postulacion, Sercotec.

Acceso afinanciamiento de
inversion y asistencia
técnica

Empresas sin acceso a
instrumentos de
financiamiento o asistencia
técnica en los Ultimos 12
meses (autodeclaracion) y
Sin acceso aesteo a
instrumentos similares de
Sercotec antes de al menos
2 afios

Formulario de postulacion de
Sercotec.

Bases de datos de empresas
beneficiarias de Sercotec.

La estimacion de la poblacion objetivo se realizé considerando la cantidad de micro y
pequenas empresas en Chile al afio 2023 (1.157.151). De ellas, el porcentaje de empresas que
cumplen con el nivel de ventas de 200 a 25.000 UF al afio (0.663), porcentaje de empresas que
cumplen con la variable sector productivo (0.686), porcentaje de empresas que tienen un
puntaje mayor o igual a 75 puntos en el Test de Preseleccion de Sercotec (0.584), y porcentaje
de empresas que cumplen con los requisitos de admisibilidad respecto al total de postulantes:
sin deudas tributarias, previsionales y/o de pension de alimentos (0.88) y sin rendiciones
pendientes con Sercotec (0.95).

El Programa atendera parte de la poblacion objetivo y la entrega de beneficios sera gradual a

través de los afos.

Poblacion beneficiaria es aquella que cumple con los criterios de focalizacion y cumplen los
requisitos de admisibilidad, que hayan sido evaluados favorables, técnicamente, en terreno y
por el comité CER, supeditado a la disponibilidad presupuestaria.




Senale los criteriosde
priorizacion, esto es aquellos
criterios que permiten ordenar
e flujo de beneficiarios dentro
de un plazo plurianual,
determinando en formano
arbitraria a quiénes se atiende
antes y a quiénes después.
(1.000 caracteres)

Cuantifique 1a poblacién
beneficiaria, que corresponde
a aquella parte de la poblacion
objetivo que cumple los
criterios de priorizacion y que
e programa planifica atender
en los proximos 4 aflos

(El programa cuenta con cupos
preestablecidos de atencion?

Criterios de egreso: Explique
los criterios en base alos
cuales se determinara que un
beneficiario se encuentra
egresado del Programa. (1.000
caracteres)

Indique en cuantos meses/afios
promedio egresaran los
beneficiarios del Programa. En
caso de que el programa no
tenga un hito de egreso,
justifique brevemente (1.000
caracteres)

(Pueden los beneficiarios
acceder mas de una vez a los
beneficios que entrega el
Programa?

En caso de respuesta
afirmativa, explique las
razones por las cuales un
beneficiario puede acceder
mas de una vez alos
beneficios que entrega el
Programa. (1.000 caracteres)

Basandose en los puntajes obtenidos en el Test de Preseleccion y la disponibilidad
presupuestaria, cada Direccion Regional establece un puntaje de corte para preseleccionar a
los postulantes que avanzaran a la etapa de Evaluacion Técnica. Esta etapa considera dos
componentes: Canvas, con ponderacion del 60%, y Video Pitch, con un 40%. Luego, los
postulantes pasan a la Evaluacion en Terreno y, finalmente, a la evaluacion del Comité de
Evaluacion Regional (CER). Asi, la nota final de los postulantes se calcula a partir de la
ponderacion de tres evaluaciones: Evaluacion Técnica (20% en el caso del Crece y 30% en el
caso del Crece Sostenible), Evaluacion en Terreno (30%) y Evaluacion CER (50% en el caso
de Crecey 40% en €l caso de Crece Sostenible), en porcentajes que se establecen en las bases
de convocatoria. Finamente, ante igualdad de puntgje, l0s criterios de desempate son: mayor
nota en la evaluacion CER, mejor nota en la evaluacion técnica, y empresas lideradas por
mujeres.

2026 2027 2028 2029

1372 1171 1230 1291

No

El egreso esta determinado por la completa y conforme implementacion del Plan de Trabajo,
el cual considera el Plan de Inversion y el Plan de Acciones de Gestion Empresarial, ambos
€jecutados.

1,00 ANOS

No




Sefiale si el programa cuenta
con un proceso de postulacion
para seleccionar alos
beneficiarios. (500 caracteres)

Describa brevemente cuadl es la
ruta del usuario para acceder a
programa, desde su postulacion
hasta la entrega del beneficio.
(3.000 caracteres)

El proceso esté establecido en Bases y reglamentos internos de Sercotec, ademas del
documento Oferta Programatica de Sercotec, aprobada cada afio por el Directorio del servicio.
El proceso para ambas lineas del Crece, consiste en un fondo concursable con convocatoria
una vez al afio por maximo tres semanas, donde los interesados realizan el Test de
Preseleccion, completan formulario con plan de trabajo y proyecto de negocio (Canvas), y
suben Video Pitch de 90 segundos para justificar su proyecto

Laruta que debe seguir € usuario para acceder a subsidio que entrega el programa Crece, a
través sus lineas de accion Crece y Crece Sostenible, consiste, como primera etapa, en el envio
de la postulacion por parte de los/las postulantes, para lo cual debe realizar el Test de
Preseleccion, completar un formulario con su plan de trabajo y proyecto de negocio (Canvas),
realizar y subir Video Pitch de 90 segundos donde muestren y justifiquen su proyecto, y
adjuntar su carpeta tributaria, de acuerdo a lo establecido en las Bases publicadas en la pagina
web de Sercotec. So6lo podran enviar el formulario, aquellos/as postulantes que cumplan con
los requisitos de admisibilidad “automatica” (Sin deudas |aborales y/o previsionales, sin
deudas tributarias, no ser condenados por practicas antisindicales y sin deudas por pension
alimenticia)

La segunda etapa consiste en la evaluacion de los criterios de admisibilidad “manual”, donde
severificael cumplimiento de los requisitos establecidos en las Bases del programa (inicio de
actividades, nivel de ventas, giro y domicilio comercial en la region) y se notifica a quienes
cumplen con ellos.

Posteriormente | os postulantes que cumplen con |os requisitos de admisibilidad y se
encuentren sobre el puntaje de corte del Test de Preseleccion, pasan a la etapa de Evaluacion
Técnica. Esta etapa considera dos componentes: la evaluacion de su Canvas y la evaluacion de
su Video Pitch. Posteriormente, los postulantes pasan a la Evaluacion en Terreno y,
finalmente, a la evaluacion del Comité de Evaluacion Regional (CER). De esta forma, la nota
final de los postulantes se calcula a partir de la ponderacion de tres evaluaciones: Evaluacion
Técnica, Evaluacion en Terreno y Evaluacion CER, en porcentajes que se establecen en las
bases de convocatoria

Finalmente, se notifica a aquell os postul antes que resultan seleccionados, a aquellos que se
encuentran en lista de espera y a los que no resultan seleccionados. Los seleccionados deberan
formalizar su relacion contractual a través de la firma de un contrato.

En virtud de los antecedentes provistos, se presentala coberturadel Programa. (auto-Ilenado)

Cobertura

2026

Sobre poblacion potencial (poblacion beneficiaria / poblacion

potencial)

0,12 %

Sobre poblacion objetivo (poblacion beneficiaria / poblacion

objetivo)

0,53 %

3.2 Sistematizacion del proceso de seleccion de beneficiarios

(El Servicio cuenta con
sistemas de registros que
permitan identificar
agregadamente a los
beneficiarios (RUT, RBD,
Datos de Contacto, etc.)? Si su
respuesta es afirmativa,
describalos (500 caracteres)

Si

Si. Sercotec posee un sistema de registro de informacion de clientes, donde todo empresario
debe registrarse, previamente a la postulacioén. La informacion que contiene este sistema son:
datos de contacto, RUT, datos personales del empresario y antecedentes generales de la
empresa. Por su parte, todas las empresas beneficiarias son registradas en el Sistema de
Evaluacion, y a través de reportes es posible acceder a antecedentes generales y datos de
contacto.




Si existe un proceso de
postulacion a los beneficios
del Programa ;El Servicio
cuenta con sistemas de
registros que permitan
identificar alos postulantes
(RUT, RBD, Datos de
Contacto, etc.)? Si su respuesta
es afirmativa, describalos. (500
caracteres)

(Con qué otra informacion de
caracterizacion de
postulantesy beneficiarios
cuenta el Programa? (Por
ejemplo: sexo, edad, Region,
categoria ocupacional, nivel
socioecondmico, etc.). (500
caracteres)

(El Programa usa o utilizara el
Registro Social de Hogares
para caracterizar o seleccionar
asus beneficiarios?

(El Programa cuenta con
informacion de beneficiarios
en el Registro de Informacion
Socia RIS?

Si

Si. Sercotec posee un sistema de registro de informacion de clientes, donde todo empresario
debe registrarse, previamente a la postulacion. La informacion que contiene este sistema son:
datos de contacto, RUT, datos personales del empresario y antecedentes generales de la
empresa. Por su parte, todas las empresas beneficiarias son registradas en el Sistema de
Evaluacion, y a través de reportes es posible acceder a antecedentes generales y datos de
contacto.

La informacion basica de los empresarios/as registrados/as en los sistemas de Sercotec es
referente a datos personales (region, comuna, sexo, fecha de nacimiento, estado civil, etnia,
discapacidad, nivel educacional, edad, entre otros), datos generales de la empresa (actividad
econdmica, region, comuna, entre otros).

No

No




Seccion 4: Objetivosy Seguimiento

4.1 Resultados esperados del Programa

Indique el fin del Programa, Contribuir al aumento de la competitividad de las micro y pequenas empresas de Chile.
entendido como €l objetivo de
politica publica al que
contribuye el Programa. (250
caracteres)

Indique el proposito del Micro y pequeilas empresas logran crecer econémicamente.
Programa, entendido como €l
resultado directo que el
Programa espera obtener en los
beneficiarios, unavez
gjecutado. (250 caracteres)

Sefiale el indicador de Indicador: Porcentaje de Mipes atendidas por programa que egresan en
propésito a través del cual se el afio t-1 crecen econdmicamente aumentando sus ventas
medira el logro del proposito anuales en al menos un 5% en el afio t.
(entgnagldo lCOmO_ ;SI m((j:hcador Férmula de calculo (Numero de empresas egresadas del afio t-1 que aumentan sus
asoclado alavarianie ae (numerador/denominador): |ventas en al menos un 5% en el afio t/Numero de empresas
resulga(.io sefialada en el que participan del programa en el afio t-1)*100
proposito). - -

Unidad de medida: %

Dimension: Eficacia

(efiencia/economia/eficacia/ca

lidad):

Periodicidad: Anudl

(anual/semestral/trimestral)

Sentido de la medicion: Acsendente

(Ascendente/Descendente)

Ambito de control: Resultado Final

(proceso/producto/resultado

inter medio/r esultado final)
Senale el Val(_)f ag:tual y . . 1 Situacion esperada con Programa
esperado del indicador Situacién actua reformulado

2024 2025 2026

51,01 55,02 59,00




Describa la metodologia
utilizada para obtener los
valores del humerador y
denominador del indicador,
tanto para sus valores actuales
como esperados. (1.500
caracteres)

Indiquelao las fuentes de
informacion desde donde se
obtendran los datos de las
variables (numerador y
denominador) que conforman
el indicador de proposito y del
indicador adicional, si
corresponde. (500 caracteres)

Respecto de las fuentes de
informacion mencionadas
anteriormente El Servicio
cuenta con los medios que le
permitan capturar la
informacion necesaria para el
(los) indicador (s) de propésito,
en forma sistematica y
oportuna? En caso de respuesta
afirmativa, describa
brevemente esos medios
(encuestas, plataformas,
recoleccion de datos en
terreno, bases de datos, etc.)
(500 caracteres).

En caso de respuesta negativa,
describalas acciones
concretas, planificadas o en
ejecucion, para contar con
dichos medios a partir del
proximo afio (500 caracteres).

Sefiale si los resultados de este
indicador se pueden desagregar
segun las siguientes categorias:

Desde las carpetas tributarias de |os empresarios(as) se obtienen las ventas anual es declaradas
en el Formulario 22 de los afios (t) y (t-1). Calculadas las diferencias de las ventas anuales
entre ambos afios para cada empresario(a), se identifican las empresas cuyo aumento es mayor
oigua al 5%. Luego se calcula el porcentaje que representa este grupo sobre el total de Mipes
atendidas por programa.

Para el calculo del indicador se considera como crecimiento econémico el aumento en el nivel
de ventas de las empresas. Este aumento esta vinculado al crecimiento econémico de la
empresa porque refleja una mayor demanda, mayores ingresos, y la capacidad de reinvertir en
el negocio. Ademas, las economias de escala, la eficiencia operativa y la atraccion de
inversores contribuyen al crecimiento econémico sostenido.

Para la medicion del periodo 2023-2024 este indicador alcanzé el 51% (13 puntos
porcentuales mayor al obtenido en el periodo 2022-2023). Y, en términos monetarios, el
aumento total en ventas de las empresas beneficiadas ascendio a 824.938,4 UF, lo que
equivale a mas de 32.400 millones de pesos.

El parametro del 5% para el programa se basa en la proyeccion de crecimiento del PIB. Segin
el informe de Politica Monetaria de junio de 2025, se estimaque € PIB para 2026 y 2027
crecera en un rango de 1,5-2,5%. Con este pronostico de crecimiento, se mantiene el 5% de
aumento de ventas como un indicador exigente para asegurar e cumplimiento del

proposito del programa.

Informacion proveniente de la carpeta tributaria que el empresario (a) presenta al momento de
postular al programa. Asimismo, se hace lectura automatica de las carpetas tributarias a través
de un web service con € Servicio de Impuestos Internos (se solicita mandato alas empresas
beneficiarias).

Si

Sercotec dispone de un Banco de Proyectos, donde se levanta la informacién de los
emprendedores/as beneficiarios y sus empresas. Por otro lado, en el Sistema de Evaluacion, se
registran antecedentes respecto del Rut (naturales o juridicos) de las empresas, asi como de la
ejecucion de los proyectos de negocio, lo que permitira dar cuenta del indicador.

Territorio




Sefiale la evidencia que le
permitié definir la situacion
proyectada de los indicadores,
detallando laforma en que se
determinaron |os valores
entregados (informacion
historica o de programas
existentes, metas
institucionales, etc.). (1.000
caracteres)

(El Programa tiene afio de
término?

(Sélo si marco que el programa
tiene afo de término) Indique
€l afio de término proyectado
parael programa

Justifique la fecha de término
del Programa, seaque se
sefial6 un afio de término o que
se marcé como programa de
duracion indefinida. (1.200
caracteres)

Sefiale el afio en el cual el
programa lograra su plena
implementacion con los
cambios propuestos en la
reformulacion e identifique
hitos rel evantes que permitan
cuantificar resultados
(intermedios y/o finales del
programa)

Para la medicion del indicador durante el afio 2021 se desarrollé un software que permite
capturar informacion del SII asociado a las ventas de los beneficiarios del programa, una
primera medicion fue realizada e informada a DIPRES en el proceso de monitoreo 2022, a
partir de este afio se esta en condiciones de informar el indicador conforme a su medicion y
formula de calculo.

No, el Programa tiene una duracion indefinida.

El Programa no tiene considerada una fecha de término, debido a que la poblacién objetivo es
de un tamafio significativo y que no puede ser abordada en un corto o mediano plazo, ademas
los problemas de las Mipes son cambiantes en el tiempo producto de los ciclos economicos y
cambios tecnologicos que enfrentan.

4.2 Informacion de resultados esperados




Si corresponde, sefiale el Indicador: Porcentaje de Mipes de la linea Crece Sostenible atendidas

indicador adicional que por programa que egresan en el afio t-1 crecen
permita complementar la econémicamente aumentando sus ventas anuales en al menos
medicion del proposito. un 5% en el afo t.

Férmula de calculo (Numero de empresas egresadas de la linea Crece Sostenible

(numerador/denominador): |del afio t-1 que aumentan sus ventas en al menos un 5% en el
afio t/Numero de empresas de la linea Crece Sostenible que
participan del programa en el afio t-1)*100

Unidad de medida: %
Dimension: Eficacia
(efiencia/economia/eficacia/ca

lidad):

Periodicidad: Anual
(anual/semestral/trimestral)

Sentido de 1a medicion: Acsendente
(Ascendente/Descendente)

Ambito de control: Resultado Final

(proceso/producto/resultado
intermedio/resultado final)

zseggrl;di)l (\j/aelll?;gi(;‘f;g(l)ry Situacion actual Situacion esperada
adicional.

Aiio 2024 Aiio 2025 Aiio 2026

0,00 0,00 0,00

Describa la metodologia Desde las carpetas tributarias de los empresarios(as) se obtendran las ventas anuales
utilizada para obtener los declaradas en el Formulario 22 de los afios (t) y (t-1). Una vez calculadas las diferencias de las
valores del numerador y ventas anuales entre ambos afios para cada empresario(a), se identificaran aquellas empresas
denominador del indicador, cuyo aumento en sus ventas anuales son mayor o igual a un 5%. A partir de esto, se calculara
tanto para sus valores actuales el porcentaje de Mipes que obtienen aumentos en sus ventas con respecto al total de Mipes
como esperados (1.000 atendidas por programa.
caracteres)
Indiquelao lasfuentesde Informacion proveniente de la carpeta tributaria que el empresario (a) presenta al momento de
informacion (institucionales u postular al programa. Asimismo, se hace lectura automatica de las carpetas tributarias a través
otras) de donde se obtendran de un web service con € Servicio de Impuestos Internos (se solicita mandato alas empresas
las variables que conforman el beneficiarias).

indicador de propdsito
identificado en la seccion de
resultados (500 caracteres)




Respecto de las fuentes de
informaciéon mencionadas
anteriormente {El Servicio
cuenta con los medios que le
permitan capturar la
informacioén necesaria para el
(los) indicador (s) de propdsito,
en forma sistematica y
oportuna? En caso de respuesta
afirmativa, describa
brevemente esos medios
(encuestas, plataformas,
recoleccion de datos en
terreno, bases de datos, etc.)
(500 caracteres).

En caso de respuesta negativa,
describalas acciones
concretas, planificadas o en
ejecucion, para contar con
dicha informacion a partir del
proximo afio (500 caracteres)

Sefiale si los resultados de este
indicador se pueden desagregar
segun las siguientes categorias:

Sefiale la evidencia que le
permitié definir la situacion
proyectada de los indicadores,
detallando laforma en que se
determinaron |los valores
entregados (informacion
historica o de programas
existentes, metas
institucionales, etc.). (1.000
caracteres)




Seccion 5: Estrategia y Componentes

5.1 Estrategia de intervencion del Programa

Explique brevemente en qué
consiste la estrategia de
intervencion del Programa,
describiendo para cada
programa, al menos los
siguientes aspectos: a) la
hipotesis causal de programa;
b) las relaciones de causalidad
que determinarian que los
componentes propuestos son
suficientes paralograr el
proposito; c) la secuencia de
participacion, si corresponde,
en que los/las beneficiariosas
accederan a los componentes,
y como se asegura que al
acceder aellos selogra
resolver el problema; d) sefiale
si laestrategiade
implementacién contempla una
etapainicial como piloto.
Adicionalmente, identifique si
para la implementacion del
Programa se requiere la
tramitacion de un convenio de
transferencia, reglamento,
bases de licitacion o concurso.
(5.000 caracteres)

Proporcione evidencia de
experiencias nacionales o
internacional es exitosas que
avalen lapertinencia de esta
estrategia para la solucion del
problema principal identificado
en el diagnostico. (1.500
caracteres)

El programa consiste en un subsidio no reembol sable destinado a cofinanciamiento de planes
de trabajo para micro y pequefias empresas con inicio de actividades ante SII con ventas entre
200y 25.000 UF al afio. Su objetivo es el crecimiento econémico de las MIPES a través de
dos componentes principales: inversion productiva y acciones de gestion empresarial
(asistencia técnica). Se estructura en dos lineas de accion: Crece, de caracter general, y Crece
Sostenible, orientada a la incorporacion de practicas sostenibles en los procesos productivos,
tales como eficiencia energética, economia circular, energias renovables y gestion del recurso
hidrico.

Durante la postulacion, las personas interesadas deben completar un Test de Preseleccion que
caracteriza al postulante y su empresa. Con base en estos resultados, cada Direccion Regional
(DR) elabora un ranking y determina un puntaje de corte en funciéon del presupuesto
disponible, o que dalugar a unalista de preseleccionados/as. Estos/as avanzan a una etapa de
admisibilidad, y quienes cumplan los requisitos pasan a la evaluacion técnica y evaluacion en
terreno. En el caso de Crece Sostenible, se consideran criterios especificos vinculados a la
sostenibilidad. En esta etapa se evalua el plan de trabajo presentado por la Mipe el cual
incorpora acciones de gestion empresarial (componente 1) e inversiones (componente 2) y la
capacidad de la empresa para aprovechar la oportunidad de negocio presentada.

Finalizado este proceso, se genera un nuevo ranking técnico sobre el cual el Comité de
Evaluacion Regional (CER) sanciona la lista de seleccionados/as y lista de espera. Para los/as
beneficiariog/as, se financia un plan de trabajo de hasta $10.000.000 netos (actualmente el
Crece financia hasta $5.000.000 y el Crece Sostenible hasta $9.000.000), €l cual contempla: a)
acciones de gestion empresarial, como asesorias, asistencia técnica, capacitaciones en
digitalizacion, sostenibilidad, marketing y otras areas estratégicas, que buscan reducir las
brechas de acceso a herramientas de gestion y de capacitacion para tomar decisiones que
permitan mejorar sus negocios para crecer econdmicamente; y b) inversion en activos fijos,
activos intangibles, herramientas tecnologicas, infraestructura y capital de trabajo, que
permiten acceder afinanciamiento para potenciar capacidades productivasy acceder a nuevas
oportunidades comerciales y asi crecer econdmicamente.

El subsidio busca resolver las barreras que enfrentan las microempresas para acceder a
recursos de inversion y asistencia técnica, habilitindolas para implementar estrategias de
crecimiento orientadas al aumento de sus ventas.

L as adquisiciones contempladas en los proyectos se g ecutan mediante compra asistida o
reembolso. Previo a la ejecucion, y si asi lo determina el CER, las empresas pueden recibir
asesoria especializada para mejorar su plan de trabajo. Ademas, los/as beneficiarios/as deben
completar capacitaciones virtuales obligatorias en sustentabilidad, digitalizaciéon y gestion
empresarial. Finalmente, cada empresa debe aportar un cofinanciamiento empresarial, en el
porcentaje definido en las bases técnicas del programa.

En el ambito privado, la Fundacion Luksic implementa el programa “Impulso Chileno”, que
otorga financiamiento y acompafiamiento formativo personalizado. El programa va dirigido
empresas naturales o juridicas con iniciacion de actividades en primera categoria ante SII que,
por la falta de recursos, informacion, tiempo o limitaciones geograficas, no han tenido la
oportunidad de impulsar sus negocios.

El programa, desde 2018 ha beneficiado a 920 emprendedores de todas las regiones de Chile.
El apoyo financiero varia entre $3 y $5 millones de pesos por emprendedor, mientras que €l
acompafiamiento se traduce en acceso a capacitaciones impartidas por la Escuela de
Administracion de la Universidad Catolica de Chile y mentorias personalizadas impartidas por
la Corporacion Simon de Cirene.

En las seis versiones del programa, se han presentado mas de 90 mil postulantes. El 71% de
los 920 beneficiarios efectivos provienen de regiones diferentes ala Metropolitana, o que
refleja el enfoque descentralizador del programa.

Segun encuesta a la cohorte ganadores de la tercera edicion (2020), quienes participaron del
programa mejoraron las condiciones de sus negocios y sus practicas empresariales,
aumentando sus ventas promedio mensuales se incrementaron el promedio de trabajadores
remunerados, pasando de 1,45 a 2,26.




Mencione las articulaciones
necesarias con otros
programas, de la institucion o
de otras instituciones publicas
o privadas. Indique como se
operativizan (coordinan y
controlan) dichas
articulaciones y qué rol cumple
cada parte involucrada.
Ademas, sefiale si el Programa
apalancara recursos financieros
de fuentes externas (publicas o
privadas). Finalmente, indique
si para su implementacion el
Programarequiere la
tramitacion de un convenio de
transferencia o bases de
licitacion. (1.500 caracteres)

(El programa se complemento
con otro programa de su misma
institucion u otra?

A nivel regional, €l programa es susceptible de articularse con recursos provenientes del
Fondo de Desarrollo Regional (FNDR), en cuyo caso, e mecanismo para operativizar las
articulaciones son convenios de colaboracion entre Sercotec y los Gobiernos Regionales
respectivos.

Complementariedad 1

Nombre de la institucion 1 SERCOTEC

Nombre del programa con Centros de Desarrollo de Negocios (CDN)
gue se complementa 1

Tipo de complementariedad 1 | Entrega de bienes y/o servicios

Describa como se operativizo |El programa se complementa con la oferta disponible los Centros de
la complementariedad
durante el afio 2025 1

Negocios de Sercotec (CDN), mediante el acceso a su ofertade
capacitaciones y asesorias gratuitas a emprendedores/as, estas actividades
de colaboracion para los/las empresarios/as, se clasifican en mentorias y
asesoria técnica de alto valor, capacitacion general y especializada, acceso a
oferta financiera, investigacion aplicada de negocio y mercado, para
asegurar impacto econdémico en la empresa atendida; es decir, que
aumenten sus ventas, que genere empleos, que obtenga financiamiento, etc

Con relacion al proposito
declarado del programa. ;Este
tiene como proposito u
objetivo principal avanzar
hacia la garantia del pleno
ejercicio de la autonomia y los
derechos de las mujeresy
nifias, superando las
desigualdades de género?

Solo si en la pregunta anterior
selecciona b); detallelas
actividades o medidas
indirectas que el programa
planificaimplementar (2.000
caracteres)

b) El programa no tiene como propoésito contribuir a la igualdad de género, pero sus
actividades o medidas tienen un efecto positivo en este &mbito (Indirecto)

Una vez finalizado el plazo de postulacion, con resultados del Test de Preseleccion respondido
por

cada postulante durante el proceso de postulacion, y en base a disponibilidad presupuestaria,
cada

Direccion Regional establecera un puntaje de corte y realizara la seleccion de aquellos/as
postulantes que seran evaluados técnicamente. En el caso de que uno/a o mas beneficiarios/as
hayan obtenido la misma nota en el Test y ésta coincida con la nota de corte establecida por la
Direccion Regional, se priorizara a las personas naturales de sexo registral femenino, o a la
persona juridica que esté constituida por al menos el 50% de su capital por socias mujeresy al
menos una de sus representantes legal es debe ser de sexo registral femenino, o la cooperativa
compuesta por al menos un 50% de asociadas de sexo registral femenino.




Solo si selecciond a) o b) en la
preguntar anterior; Seleccione
€l tipo de derecho a que el
programa contribuye en mayor
medida, ya sea a través de su
proposito o de las acciones u
medidas que se espera
implementar (este campo es
aplicable a aguellos programas
gue seleccionaron "Directo" o
"Indirecto")

Derechos economicos

52 Component%: Describa brevemente el bien y/o servicio que se provee a través del componente (ej.: becas,
asesorias, subsidios, capacitacion, etc.), sefialando caracteristicas técnicas, tiempo de duracion o ejecucion, y montos
mdximos o minimos, si corresponde. (1500 caracteres)

Componente 1

Nombre del componente, identificando
claramente el bien o servicio que se
entrega (200 caracteres)

Ejecucion del Plan de Acciones de Gestion Empresarial (asistencia técnica)

Unidad de medida de produccion (100
caracteres)

N° de mipes que reciben un subsidio para el plan de gestion empresarial (asistencia técnica)

Tipo de beneficio

Asesorias Técnicas

Beneficio especifico

Asesoria en Fomento Productivo

Sefiale la causa o causas a la que este
componente contribuye en mayor
medida de acuerdo con las identificadas
en el diagndstico del programa (150
caracteres)

Bajo conocimiento en gestion empresarial (conocimientos y habilidades en areas clave para
operar y hacer crecer un negocio).

Describa brevemente el componente,
identificando cudl es el bien o servicio
provisto al usuario final (g.: becas,
asesorias, subsidios, capacitacion, etc.).
(500 caracteres)

El programa busca cofinanciar acciones de gestion empresarial detalladas en cada plan de
trabajo postulado por cada Mipe. Su objetivo es desarrollar capacidades en los empresarios
para que gestionen sus negocios de manera eficiente a través de la asesoria técnica. Se
pueden financiar uno o todos los items considerados en la Bases, que estan orientados a
entregar conocimientos que tengan un impacto directo en la gestion de las empresas los/as
beneficiariog/as, o para el desarrollo de sus negocios. Comprende el gasto en acciones de
marketing. . En la linea Crece Sostenible, las acciones de gestion empresarial financiadas
deben centrarse en la adopcion de practicas sostenibles relacionadas a la gestion de recursos
hidricos, economia circular, eficiencia energética y/o energias renovables dentro de los
procesos productivos de la empresa para aumentar las ventas.

El financiamiento maximo disponible para acceder a estas acciones de gestion empresarial
es de hasta $1.000.000 en el Crecey de $1.500.000 en Crece Sostenible.

Todos los beneficiarios al postular, al programa en sus lineas Crece o Crece Sostenible,
pueden acceder al componente 1 (financiar acciones de gestion empresarial) y 2 (financiar
plan de inversion).

Describa brevemente lamodalidad de
produccion del componente (g.: fondo
concursable, asignacion directa,
subsidio alademanda, etc.). (500
caracteres).

Fondo concursable que, entre otros, considera un subsidio no reembol sable para financiar
acciones de gestion empresarial para los empresarios beneficiarios del programa, dirigido a
todos quienes postularon con un Plan de Trabajo, y fueron evaluados técnicamente, en
terreno y por el CER. Cada Direccion Regional elabora ranking de notas finales y segin
presupuesto disponible define puntaje de corte y nimero de empresas seleccionadas, que
formalizan por contrato su participacion.

El componente es gjecutado por €l
Servicio

S




Senale los actoresrelevantes que
participan en el proceso de provision
del componente (agentes operadores
intermediarios, ONGs, consultores,
municipios, etc.), identificando, si
corresponde, mecanismos de rendicion
de cuentas. (400 caracteres)

Agentes Operadores Intermediarios y Direcciones Regionales. Para efectos del proceso de
rendicion de cuentas, este se sustenta en los informes financieros y técnicos de cada proyecto
beneficiado, los cuales son auditados por Sercotec. La informacion es registrada en los
sistemas correspondientes: Sistema Contable (SAP) y Banco de Proyectos de Sercotec.

Componente 2

Nombre del componente, identificando
claramente el bien o servicio que se
entrega (200 caracteres)

Ejecucion del Plan de Inversion.

Unidad de medida de produccion (100
caracteres)

N° de mipes que reciben un subsidio al plan de inversion para el desarrollo del negocio

Tipo de beneficio

Financiamiento de Proyectos

Beneficio especifico

Fomento Productivo

Sefiale la causa o causas a la que este
componente contribuye en mayor
medida de acuerdo con las identificadas
en el diagnodstico del programa (150
caracteres)

Mipes presentan bajo acceso a financiamiento para la inversion lo cual limita su crecimiento.

Describa brevemente el componente,
identificando cual es el bien o servicio
provisto al usuario final (g.: becas,
asesorias, subsidios, capacitacion, etc.).
(500 caracteres)

El programa busca cofinanciar las inversiones detalladas en €l plan de trabajo postulado, con
el objetivo de impulsar el crecimiento de la empresa, su consolidacion y/o su acceso a
nuevos mercados. Se pueden financiar uno o todos los items considerados: activos fijos
tangibles, activos intangibles, habilitacion de infraestructura y capital de trabajo (materias
primas y materiales). En la linea Crece Sostenible, las inversiones deben centrarse en la
descarbonizacion de los procesos productivos (paneles solares, maquinas mas eficientes de
refrigeracion, mejoras de eficiencia térmica, entre otras), implementar sistemas de movilidad
sostenibles (infraestructura para servicios de talleres electromecanicos, por ejemplo),
aumentar la eficiencia hidrica y/o energética (cosechadores de agua lluvia, sistema de refiso
de aguas grises, instalacion de biofiltros, entre otras), promover la resiliencia ante la crisis
climatica (acciones que permitan la regeneracion de sistemas naturales, por ejemplo), y/o
fomentar la transicion hacia la economia circular (reciclaje en el proceso productivo,
reconversion de desechos en materias primas, valorizacion de residuos organicos, entre
otras).

El monto maximo financiable es de hasta $10.000.000. Actualmente (2025) el monto de
Crece es de hasta $5.000.000 y del Crece Sostenible de hasta $9.000.000.-

Todos los postulantes a Crece o Crece Sostenible, pueden acceder al componente 1 (para
acciones de gestion empresarial) y 2 (para plan de inversion).

Describa brevemente lamodalidad de
produccion del componente (gj.: fondo
concursable, asignacion directa,
subsidio alademanda, etc.). (500
caracteres).

Fondo concursable que entrega un subsidio no reembolsable que financiainversiones de
empresarios beneficiarios. Pueden postular quienes presentaron Plan de Trabajo y fueron
evaluados técnicamente en terreno y por el Comité de Evaluacion Regional. Cada Direccion
Regional rankea las notas finales y, segun presupuesto, fija puntaje de corte para seleccionar
las empresas beneficiarias, quienes formalizan contrato.

El componente es g ecutado por €l
Servicio

S

Senale los actores relevantes que
participan en el proceso de provision
del componente (agentes operadores
intermediarios, ONGs, consultores,
municipios, etc.), identificando, si
corresponde, mecanismos de rendicion
de cuentas. (400 caracteres)

Agentes Operadores Intermediarios y Direcciones Regionales. Para efectos del proceso de
rendicion de cuentas, este se sustenta en los informes financieros y técnicos de cada proyecto
beneficiado, los cuales son auditados por Sercotec. La informacion es registrada en los
sistemas correspondientes: Sistema Contable (SAP) y Banco de Proyectos de Sercotec.




3.3 Nivel de produccion: Senale el nivel de produccion de cada componente, dato que debe ser consistente con la
poblacion beneficiaria 2026 y con las estimaciones de gasto

Componentes Unidad de medida de Produccion 2026
Ejecucion del Plan de N° de mipes que reciben un subsidio 1171
Acciones de Gestion para el plan de gestion empresarial
Empresarial (asistencia (asistencia técnica)
técnica)
Ejecucion del Plan de N° de mipes que reciben un subsidio 1171
Inversion. al plan de inversion para el desarrollo

del negocio




Seccion 6: Uso de Recursos
6.1 Estimacion de gastos

Sefiale los gastos totales del Programa

Componentes 2026 (miles
de$)
Ejecucion del Plan de Acciones de |Total Componente 1.367.892
Gestion Empresarial (asistencia
técnica)
Ejecucion del Plan de Inversion. Total Componente 6.839.462
Gasto administrativo (*) 453337
Gasto total 8.660.691

Gasto por beneficiario

Indicador Programa Aiio 2026
(milesde $/
beneficiario)

6.312,46

Sefiale la(las) asignacion(es) presupuestaria(s) con las
que financia o se financiaria el programa (en caso de
ser un programa nuevo, indique la asignacion donde
se solicitan nuevos recursos en la Solicitud Total
2026 = peticion total + instancia excepcional)

Gastos por unidad de produccion de componente

Componentes Aio 2026
(milesde$/
unidad de
componente)
Ejecucion del Plan de Acciones de 1.168,14
Gestion Empresarial (asistencia técnica)
Ejecucion del Plan de Inversion. 5.840,70

Por centaj e de gastos administrativos o no asociados directamente a la provision de los componentes del Programa

Indicador gasto Afio 2026
(Estimado)

5,23 %

Detalle qué incluyen los gastos administrativos del | Considera gastos administrativos del subtitulo 24
Programa estimados especificando por cada subtitulo
y si se establecen por glosa presupuestaria u otro tipo
de normativa.

(1000 caracteres)




